Przewodnik dia konsumentow
totyczacy zakupu uzywanego pojazdu

Okresl realng wartos¢é rynkowa pojazdu, ktéry zamierzasz kupié

Przeanalizuj rynek zanim zaczniesz negocjowac cene ze sprzedawca.
Poznaj realng cene rynkowg konkretnego modelu samochodu, ktory chcesz
kupié.

Pamietaj, ze cena rynkowa uzywanego samochodu bedzie sie rézni¢ w za-
leznosci od wielu czynnikéw, w tym przebiegu, opcji i ogdélnego stanu.
Wykorzystaj cene rynkowg jako punkt odniesienia do rozpoczecia negocjaciji.
Sprawdz cene rynkowg pojazdu na stronie www.edmunds.com, www.nadaguides.com lub
www.kelleybluebook.com. Mozesz takze zapoznac sie z publikacjami w bibliotece lub ksiegarni.

Uzyskaj raport o zdolnosci kredytowej i poszukaj mozliwosci finansowania

Jesli planujesz sfinansowaé zakup uzywanego samochodu ze zrédet

zewnetrznych, przed zakupem pojazdu nalezy uzyskac raport o zdolnosci &

kredytowej od jednej z trzech agencji zajmujgcych sie oceng zdolnosci CREDIT REPO
kredytowej. Aby dowiedziec sie, jak uzyskac raport o zdolnosci kredytowej,

zapoznaj sie z informacjg dotyczaca raportdéw o zdolnosci kredytowe;j

opublikowang przez Prokuratora Generalnego na stronie
https://illinoisattorneygeneral.gov/Page-Attachments/CreditReportingPolish.pdf.

Poswie¢ troche czasu na poszukiwanie najtanszego zrédta finansowania przed

wizytg u dealera. a
Uzyskaj oferty finansowania od lokalnych bankéw,unii kredytowych i witryn

internetowych, takich jak www.bankrate.com.

Dealerzy, ktérzy oferujg finansowanie, zazwyczaj nalezg do jednej z dwodch kategorii: 1) samodzielnie
zapewniajgcych finansowanie, czesto okreslanych jako dealerzy typu ,Kup tutaj, ptaé tutaj” oraz 2)
organizujacy finansowanie dla konsumentéw z bankiem, unig kredytowg lub innym pozyczkodawca.

W formule ,Kup tutaj, ptac tutaj” to dealer jest pozyczkodawcg, a konsument dokonuje ptatnosci
bezposrednio na rzecz dealera.

Finansowanie organizowane przez dealera ma miejsce, gdy dealer organizuje finansowanie pojazdu z
bankiem, unig kredytowa lub innym pozyczkodawcg. W wiekszosci przypadkdéw dealerzy otrzymujg optate
za zorganizowanie finansowania dla konsumentéw.

Poréwnaj oferty finansowania przedstawione przez dealera, czy to w formule ,Kup tutaj, pta¢ tutaj”, czy tez
w innej formule, ze stawkami z lokalnych bankoéw, unii kredytowych i stawkami oferowanymi w Internecie, i
wybierz najnizszg roczng stope oprocentowania.

Uzyskujgc raport o zdolnosci kredytowej i szukajgc najtanszego zrodia finansowania mozesz uchronié¢ sie
przed naliczeniem niepotrzebnie wysokich odsetek lub opfat.

Mozesz zdecydowac sie na sfinansowanie uzywanego samochodu za posrednictwem pozyczkodawcy
niezwigzanego z dealerem.
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Umoéw sie na ogledziny przed zakupem

Po znalezieniu pojazdu, ktéry zamierzasz kupi¢, przed podjeciem
ostatecznej decyzji zle¢ jego przeglad niezaleznemu mechanikowi.
Przeglad jest wazny nawet jesli samochdd jest ,certyfikowany”, zostat
.Sprawdzony” przez dealera lub jest sprzedawany z gwarancjg lub
umowag serwisowa.

W przeciwienstwie do przegladu technicznego, przeglagd mechaniczny
ma na celu okreslenie ogodlnej niezawodnosci lub stanu mechanicznego
pojazdu.

Aby znalez¢ warsztat przed zakupem, poszukaj warsztatéw
samochodowych w Internecie lub w ksigzce telefonicznej lub popros
znajomych i krewnych o ich polecenie.

Szukaj warsztatéw z certyfikatami takimi jak piecze¢ Automotive Service Excellence (ASE), ktére
wskazujg, ze mechanicy spetniajg podstawowe standardy w okreslonych obszarach technicznych.
Jesli dealer nie pozwoli Ci zabra¢ samochodu z parkingu, skorzystaj z ustugi przeglgdu mobilnego, w
ramach ktoérej mechanik uda sie do dealera, lub popro$ o sprawdzenie samochodu w wyznaczonym
przez Ciebie warsztacie.

To Ty ponosisz optaty za przeglad.

Upewnij sie, ze otrzymasz pisemny raport z przegladu pojazdu.

Jesli dealer nie pozwoli ci na sprawdzenie pojazdu, zdecydowanie rozwaz rezygnacje z jego zakupu.

Uzyskaj raporty historii pojazdu

Zapytaj sprzedawce o historie pojazdu.

Raporty historii pojazdu czesto zawierajg wazne
informacje, w tym informacje o tym, czy samochdd
jest powypadkowy, zostat zwrécony jako wadliwy,
odbudowany lub byt uszkodzony w inny sposéb.
Raporty historii pojazdu mogg rowniez umozliwié
weryfikacje odczuty drogomierza, zawierac liste
powaznych wypadkéw i wskazywac, czy samochdd
byt kradziony, uzywany jako samochdd na wynajem
lub pojazd policyjny.

Wielu dealeréw ma dostep do raportéw historii
pojazdu zapewnianych przez niezaleznych
dostawcow.

Jesli dealer nie ma dostepu do raportu historii
pojazdu lub odmawia jego dostarczenia, przed
zakupem nalezy uzyskac te informacje we wtasnym
zakresie.

W takiej sytuacji popros dealera o podanie numeru
identyfikacyjnego (numeru VIN) pojazdu, ktéry ma zosta¢ zakupiony.

Po uzyskaniu numeru VIN nalezy uzyskac raport historii pojazdu z takiego zrédta jak Krajowy System
Informacji o Tytutach Wtasnosci Pojazdéw Silnikowych (National Motor Vehicle Title Information
System) (www.vehiclehistory.gov), Carfax (www.carfax.com) czy AutoCheck (www.autocheck.
com). Obowigzuje opfata.

Uwaga: samochéd moze mieé¢ wady lub usterki nieuwzglednione w raportach historii pojazdu.

Zapoznaj sie z reguta Federalnej Komisji ds. Handlu (Federal Trade Commission, FTC) dotyczaca
samochodéw uzywanych, sprzedazg ,,w stanie w jakim jest” i ograniczong gwarancja na uktad
napedowy na 15 dni/500 mil


http://www.vehiclehistory.gov
http://www.carfax.com
http://www.autocheck.com
http://www.autocheck.com

FTC wymaga, aby w kazdym uzywanym samochodzie wystawionym
na sprzedaz dealerzy umieszczali Przewodnik dla Kupujgcych (Buyers
Guide), ktory informuje, czy pojazd jest objety jakgkolwiek gwarancja.

* Kiedy pojazd jest sprzedawany ,,w stanie w jakim jest”, nie jest
oferowana zadna gwarancja ani umowa serwisowa. BM”],A;S NO WARRANTY

* Kupujac pojazd ,,w stanie w jakim jest” nalezy uzyskaé¢ wszystkie o s o o
skiadar_\’e ot_netnlce na pismie. Na prz-yk.’rag_JesI_l dgale_r obiecuje ] WARRANTY
naprawic pojazd lub anulowa¢ sprzedaz, jesli pojawig sie problemy
z pojazdem, nalezy sie upewnic¢, czy obietnica ta zostata zapisana w
Przewodniku dla Kupujgcych.

* Przewodnik dla Kupujgcych musi rowniez wskazywac, jaki procent
kosztow naprawy jest objety gwarancjg oraz jakie gtdwne systemy
mechaniczne i elektryczne jej podlegajg (jesli w ogole).

* Po transakcji zachowaj Przewodnik dla Kupujgcych do wgladu.

* Niektore uzywane samochody sprzedawane w stanie lllinois przez
dealera muszg by¢ objete ograniczong gwarancjg na uktad napedowy
obowigzujgcy przez pierwsze 15 dni lub 500 mil, w zaleznoéci od tego, co nastgpi wczesniej.

* Gwarancja ta nie obejmuje pojazdow z przebiegiem przekraczajgcym 150 000 mil, popowodziowych
lub odbudowanych. Nie dotyczy rowniez pojazdéw, ktdre po sprzedazy byty uzywane do jazdy
terenowej, wyscigéw lub holowania, byty naduzywane, podlegaty naduzyciom lub byty zaniedbywane lub
nie byty poddawane regularnej konserwacji.

» Gwarancja nie ma rowniez zastosowania, jesli w momencie sprzedazy dealer poinformuje Cie o
konkretnym problemie z samochodem, a Ty podpiszesz i potwierdzisz otrzymanie tej informaciji.

« Jesli w ciggu 15 dni lub 500 mil w pojezdzie wystgpi powazna usterka uktadu napedowego, nalezy
natychmiast powiadomi¢ dealera (nie pdzniej niz 2 dni po uptywie 15 dni lub 500 mil) SMS-em,
telefonicznie, na pi$mie lub osobiscie.

+ W takiej sytuacji dealer musi naprawi¢ problem albo zwrdci¢ pienigdze w zamian za pojazd. Dealer nie
moze zazgdac¢ wiecej niz 100 USD za naprawe w przypadku maksymalnie 2 préby naprawy.

» Sprzedawca nie moze ponownie obcigzy¢ Cie kosztami, jesli druga naprawa dotyczy tej samej usterki.

+ Uktad napedowy obejmuje blok silnika, gtowice, wszystkie wewnetrzne czesci silnika, miske olejowg i
uszczelki, pompe wodng, kolektor dolotowy, skrzynie biegéw i wszystkie wewnetrzne czesci przekfadni,
przemiennik momentu obrotowego, wat napedowy, przeguby uniwersalne, tylng os i wszystkie
wewnetrzne czesci tylnej osi oraz tozyska tylnego kofa.

BUYERS GUIDE
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Poznaj przepisy podatkowe i optaty za przeniesienie witasnosci i przygotowanie dokumentéw

* Zgodnie z prawem stanu lllinois dealer moze doda¢ do umowy ,optate za przygotowanie dokumentow”
z tytutu obstugi dokumentéw i Swiadczenia ustug zwigzanych z zamknieciem sprzedazy,

a takze podatki, optaty licencyjne i optaty zwigzane z przeniesieniem tytutu wtasnosci.
Niemniej jednak optata za przygotowanie dokumentow jest nielegalna, jesli przekracza 300
USD (wg stanu na 1 stycznia 2020 r.; optata ta jest corocznie korygowana o wskaznik cen
konsumpcyjnych).

@ . Aby chroni¢ swojg inwestycje i unikng¢ zaptacenia za uzywany pojazd wiecej, niz
jest to konieczne, nalezy uwaznie przeczyta¢ wszystkie dokumenty.

Okresl wartos¢ rynkowg pojazdu, ktéry zamierzasz zostawié¢ w rozliczeniu. Nie
rozmawiaj na temat zamiany swojego obecnego pojazdu, dopoki cena zakupu
uzywanego pojazdu nie zostanie ostatecznie okreslona. Determine the Fair Market
Value of Your Trade-In. Do not discuss the trade-in of your current vehicle until after
the purchase price of the used vehicle you are purchasing is finalized.




Zanim udasz sie do dealera, okres$l warto$¢ pojazdu, ktéry zamierzasz
zostawi¢ w rozliczeniu, korzystajgc z instytucji pozyczkowych lub stron
internetowych, takich jak www.kelleybluebook.com, www.nadaguides.com
czy www.edmunds.com.

Niektérzy dealerzy chcg, abys uwierzyt/a, ze pozostawiajgc swoj

pojazd w rozliczeniu, dostaniesz wiecej w zamian. Dlatego dealer moze
zawyzac cene pojazdu pozostawianego w rozliczeniu. Jednakze dealer
moze rowniez zawyzac¢ cene kupowanego pojazdu. Ta praktyka jest
powszechnie nazywana ,podwoéjnym pompowaniem”. Jest to szczegodlnie
prawdopodobne, gdy kapitat pozostaty do sptaty z tytutu pojazdu, ktory
pozostawiasz w rozliczeniu, jest wyzszy od jego wartosci, a dealer prébuje
wykazaé pozyczkodawcy wartosc, ktoéra nie istnieje. W rezultacie Twoje
zadtuzenie jeszcze bardziej wzrosnie.

Jesli jestes winien pienigdze z tytutu sptaty pojazdu, ktoéry zostawiasz
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w rozliczeniu, skontaktuj sie ze sprzedawcg, aby upewnic sie, ze “Al

pozyczka na jego zakup zostata niezwtocznie sptacona. Mozesz ponosi¢

odpowiedzialnos¢ z tytutu takiej pozyczki dopdki nie zostanie ona sptacona przez dealera.

Negocjuj produkty dodatkowe i rozszerzone umowy serwisowe

Po wynegocjowaniu ceny sprzedazy kupowanego pojazdu, dealerzy, czesto za posrednictwem
kierownika finansowego, bedg probowali sprzeda¢ dodatkowe produkty i ustugi, takie jak przedtuzone
umowy serwisowe, ubezpieczenie GAP, ubezpieczenie na zycie i ubezpieczenie od niezdolnosci do
pracy na potrzeby kredytu czy polerowanie szyb.

Takie produkty mogg charakteryzowac sie wysokg marzg i przynosi¢ dealerowi znaczne zyski.

Jesli dealer poinformuje Cie, ze bank lub instytucja pozyczkowa wymaga zakupu ktéregokolwiek
z tych dodatkowych produktéw, popros dealera o ztozenie takiego zgdania na piSmie.

Dealer moze Ci zaproponowac¢ umowe serwisowg lub rozszerzong umowe serwisowg w celu naprawy
niektorych czesci lub usterek.

Umowy serwisowe lub rozszerzone umowy serwisowe sg oferowane przez producentéw, dealerow lub
niezalezne firmy i mogg obejmowac zakres napraw wykraczajgcy poza gwarancje producenta.
Decydujagc sie na zakup umowy serwisowej, wez pod uwage czas, przez jaki planujesz uzytkowaé
pojazd. Na przyktad, jesli masz juz trzyletnig gwarancje na samochdd i planujesz uzytkowac go przez
trzy lata, umowa serwisowa jest prawdopodobnie niepotrzebna i bedzie dla Ciebie dodatkowym
kosztem.

Produkty dodatkowe sa opcjonalne, a ich cena podlega negocjaciji.

Pamietaj: Prawo do odstgpienia od umowy w ciggu trzech dni nie ma zastosowania

Zasadniczo dealerzy nie sg prawnie zobowigzani do udzielania prawa do odstgpienia od umowy w
ciggu trzech dni.

Prawo do zwrotu samochodu w ciggu kilku dni istnieje tylko wtedy, gdy dealer udzieli takiego przywileju.
Zanim dokonasz zakupu u dealera, zapytaj o obowigzujgce zasady zwrotow, jesli takie istniejg, uzyskaj
je na pidmie i uwaznie przeczytaj.

Biuro Prokuratora Generalnego stanu lllinois

Chicago Springfield Carbondale
1-800-386-5438 1-800-243-0618 1-800-243-0607

Osoby majgce problemy ze stuchem lub mowa moga zadzwonié¢ pod numer 7-1-1.
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